ECONOMIA Y GESTION

Trabajo Practico: Disefio y Presupuesto de Producto

Objetivo

El objetivo de este trabajo practico es que desarrollen un producto desde lafase de disefo
hasta la presentacion de un presupuesto detallado parasufabricacion. Los estudiantes
aprenderanacalcular los costos asociadosy a comunicar su propuesta de maneraefectivaa
un cliente.

Instrucciones

Ustedes poseen un estudio de disefio y son contactados por laempresa Maestras 4*4
experienciastodoterreno

Esta empresase dedicaa excursiones 4*4 principalmente enlaprovinciade Mendozaporla
zona de montanay dunas del Nihuil realizando cada dos afios viajes grupales a otros puntos
del pais. Se caracterizan por darle a la experienciaun valor regional e identitario Ademas de

prestarel servicio de excursiones vende todo tipo de accesorios tales como kit Fender, luces,
palas, planchas entre otras cosas

En su busqueda permanente de otorgarles valorasus clientesy escuchando sus demandas los
quieren contratara efectos de que disefien un kit matero para camionetas que sea cémodo

qgue no se vuelquey principalmente practico adaptado al uso mientras se anda por todo tipo
deterrenos.

Para ellosolicitan:

Presupuesto: detallando precios por modulo entregas parciales mantenimiento de oferta

modalidad de pago Anexo Justificacion del presupuesto através de un andlisis de costosfijosy
variables del estudio

1. Costos de fabricacion del producto disefado

- Materiales: Investigary listartodos los materiales necesarios paralafabricacién del
producto. Incluir precios porunidady cantidades requeridas.

- Mano de obra: Estimarel tiempo necesario paralafabricaciény calcularel costo de la
mano de obra (puede serporhora o porproyecto).

- Costosindirectos: Considerar otros costos como alquiler del espacio de trabajo,
herramientas, electricidad

2. Presentaciéndel Presupuesto



- Elaborar un documento que incluya:

- Descripciéndel producto.

- Imagenesdel diseiofinal.

- Detalle de costos (materiales, mano de obra, costos indirectos).
- Total del presupuesto.

- Justificacion del precio propuesto al cliente.

3. Presentacién Oral
- Prepararuna presentacién de 10 minutos paraexponerel disefioy el
presupuesto ante laclase oun panel de "clientes".
- Incluirunaseccidonde preguntasy respuestas paraabordarlas inquietudes del
cliente.

Este trabajo practico permitirdaa los estudiantes aplicar sus habilidades de disefio y gestidon de
costos, preparandolos parasituacionesreales en el ambito profesional.



